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	Черных Сергей Павлович
Сотрудник полиции
Занятость: Полная

График работы: Полный день

Желаемая зарплата: от 30 000 руб.


Контактная информация
Телефон: +7 (ХХХ) ХХХ-ХХ-ХХ

Электронная почта: email@gmail.com

Личная информация
Гражданство: Российская Федерация

Место проживания: г. Москва

Переезд: Невозможен

Образование: Высшее

Дата рождения: 5 июля 1973 (48 лет)

Семейное положение: Женат (дети есть)

Опыт работы

Период работы: Июль 2005 — настоящее время (16 лет)

Должность: Руководитель отдела продаж

Организация: Группа компаний "ВЕПРЬ", г. Москва

Обязанности:
· Руководство деятельностью отдела (8 человек).

· Набор и формирование крепкой команды.

· Подбор, адаптация, обучение, аттестация персонала, разработка системы мотивации.

· Постановка и контроль выполнения задач - разработка стратегии для поиска потенциальных клиентов.

· Работа с делегациями, представителями министерств образования и здравоохранения.

· Координация и развитие отдела продаж (холодные звонки, сотрудничество с ЛПР, ведение базы клиентов в CRM).

· Оперативное планирование продаж, управление продажами, разработка целевых показателей для отдела продаж и обеспечение их выполнения.

· Увеличение объёма продаж и вывод на 100% выполнение планов.

Достижения:
· Развил оптовый канал реализации продукции с непосредственными заказчиками, что повысило объемы продаж.

· Снизил процент дебиторской задолженности по результатам успешных переговоров с клиентами.

· Увеличил количество постоянных заказчиков.

· Внедрил новые стандарты методики продажи товара.

· На протяжении более 15 лет успешно руководил коллективом.

· Инициировал и руководил проектом по внедрению автоматизированной системы формирования заказов.

Образование

Учебное заведение: Московский государственный открытый университет им. В.С. Черномырдина, г. Москва

Год окончания: 2003 (18 лет назад)

Факультет: Экономика и управление на предприятии

Специальность: Экономист

Форма обучения: Очная

О себе

Личные качества
Высокий уровень работоспособности и ответственности. Дисциплинированность, аккуратность, коммуникабельность. Стойкость в стрессовых ситуациях. Находчивость, способность быстро ориентироваться в сложных и стрессовых ситуациях. Умение ставить реальные цели и планировать пошаговое их достижение. Творческий подход к любой работе.

Профессиональные качества
Оптимизация бизнес процессов. Формирование бюджета. Подбор руководителей. Руководство персоналом. Холодные продажи. Переговоры с ЛПР. Развитие существующей клиентской базы. Обслуживание клиентов. Работа с дебиторской задолженностью. Управление отделом продаж (8 человек). Развитие агентского направления по продажам юр. лицам.

Курсы и тренинги
В 2005 году окончил курс «Оценка бизнеса и управление стоимостью компании» в Московской Международной Высшей Школе Бизнеса "Мирбис", г. Москва

Дополнительная информация о себе
В свободное от работы время читаю классическую литературу, веду здоровый образ жизни.
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