	[image: image1.jpg]



	Игнатов Фёдор Кириллович
Торговый представитель
Занятость: Полная, гибкий график
График работы: Полный день

Желаемая зарплата: от 50 000 руб.


Контактная информация
Телефон: +7 (ХХХ) ХХХ-ХХ-ХХ

Электронная почта: email@gmail.com

Личная информация
Гражданство: Российская Федерация

Место проживания: г. Новосибирск

Переезд: Невозможен

Образование: Высшее

Дата рождения: 28 апреля 1991 (30 лет)

Семейное положение: Не женат (детей нет)

Опыт работы

Период работы: май 2015 — настоящее время (6 лет)

Должность: Торговый представитель по работе с ключевыми клиентами

Организация: OOО «Пепсико Холдингс», г. Новосибирск

Обязанности:
· Развитие продаж на вверенной территории путем формирования дозаказов, проведения переговоров с ЛПР о расширении представленности бренда.

· Своевременное посещение ТТ согласно заданному маршруту (ключевые сети г. Новосибирск «Быстроном», «Гигант», «Лента», «Метро», «Холидей»).

· Постановка целей и задач команде мерчендайзинга, своевременный контроль.

· Реализация дополнительного POSM оборудования в ТТ.

· Оформление торговой точки (выкладка, обеспечение рекламными материалами).

· Ведение всей необходимой отчетности (форма «one to one», маршрутный лист, АКБ отчеты, работа в системе SAP).

Достижения:
· Ежемесячное выполнение плановых показателей.

· Результативное проведение визитов с ТОП менеджментом компании.

· Неоднократная победа в мотивационных программах заказчика.

· Увеличение объема продаж на вверенной территории.

· Увеличение активной клиентской базы.

Образование

Учебное заведение: Сибирский университет потребительской кооперации (СибУПК), г. Новосибирск

Год окончания: 2014 (7 лет назад)

Факультет: Экономики и управления

Специальность: Экономист-менеджер

Форма обучения: Очная

О себе

Личные качества
Лидерские и волевые качества, активная жизненная позиция, ориентированность на достижение результата, инициативность, организаторские способности, коммуникабельность, мобильность, аналитический склад ума, стрессоустойчивость, пунктуальность, ответственность. Умение работать с возражениями, навыки управления мотивацией клиента. Всегда добиваюсь поставленных задач, компетентен, владею 5-ю этапами продаж, дружелюбный и решительный.

Профессиональные качества
Владение техникой продаж: активные продажи, B2B продажи, B2C продажи, холодные продажи. Работа с дебиторской задолженностью, проведение презентаций, подготовка коммерческих предложений, поиск новых клиентов. Управление персоналом, мотивация персонала, работа в команде. 
Организаторские навыки, развитие ключевых клиентов. Телефонные переговоры, планирование работы, ведение отчетной документации, ведение договорной работы. Владение ПК на уровне уверенного пользователя (Microsoft Office, Мicrosoft excel, Интернет, Adobe Photoshop, my-selling).

Курсы и тренинги
В 2015 году окончил курс «Менеджмент успешных продаж в изменяющихся конкурентных условиях» в Сибирском корпоративном университете, г. Новосибирск.

Дополнительная информация о себе
В свободное время занимаюсь саморазвитием, изучаю литературу, связанную с менеджментом, экономикой, управлением.
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